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说明、目录、图表目录

    截至2013年年底，12家信息明确的商业银行私人银行业务数据显示，客户总量为22.1万，管

理资产规模为2.6万亿元。其中，排名前五的商业银行私人银行客户数和管理资产规模合计占

总量的比例分别为66.97%和78.71%，表明银行系私人银行的客户集中度和管理资产规模集中

度都非常高。国内财富管理市场已由传统个人零售的标准化市场转向私人定制的个性化市场

。

根据统计，2013年国内银行业金融机构资产、负债、所有者权益情况如下：

资料来源：博思数据整理

    注：①包括中国工商银行、中国农业银行、中国银行、中国建设银行和交通银行；

    ②包括中信银行、中国光大银行、华夏银行、广发银行、平安银行（与原深圳发展银行合

并）、招商银行、上海浦东发展银行、兴业银行、中国民生银行、恒丰银行、浙商银行和渤

海银行；

    ③其他类金融机构包括农村商业银行、政策性银行及国家开发银行、城市信用社、农村信

用社、农村合作银行、新型农村金融机构和邮政储蓄银行、外资银行、非银行金融机构。

    就我国而言，财富的积累是在市场化取向改革向纵深推进的过程中逐步实现的。目前，我

国已经形成了一批在社会经济中越来越具有影响力的高收入群体，这些高收入群体主要集中

在三类人中：民营经济经营者、企业中高层管理人员和专业人员。随着我国金融体制改革的

进一步深化和金融市场的进一步对外开放，我国已经具备了发展私人银行业务的基本条件。

    近年来随着宏观经济的快速发展以及人民币升值等因素，我国富豪人数和平均资产拥有量

逐年稳步增加，成为全球富豪人数增长最快的国家之一，是亚太地区除日本之外富裕人士的

第二大集中地。这些&ldquo;新富阶层&rdquo;对私人银行业务存在着巨大的潜在需求。无论是

从投资的角度还是从资产管理的角度，对私人银行而言，中国都是令人瞩目的市场。

    博思数据发布的《2014-2020年中国私人银行市场供需分析及投资前景调研报告》共七章。

首先介绍了私人银行相关概述、中国私人银行市场运行环境等，接着分析了中国私人银行市

场发展的现状，然后介绍了中国私人银行重点区域市场运行形势。随后，报告对中国私人银

行重点企业经营状况分析，最后分析了中国私人银行行业发展趋势与投资预测。您若想对私

人银行产业有个系统的了解或者想投资私人银行行业，本报告是您不可或缺的重要工具。

    本研究报告数据主要采用国家统计数据，海关总署，问卷调查数据，商务部采集数据等数

据库。其中宏观经济数据主要来自国家统计局，部分行业统计数据主要来自国家统计局及市

场监测数据，企业数据主要来自于国统计局规模企业统计数据库及证券交易所等，价格数据



主要来自于各类市场监测数据库。
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